Hyoddynnanko tydkaluja, jotka helpottavat
tiedonhakua, rutiineja, viestintaa tai tarjousten
luonnostelua, liideja tai verkostoani?

VinhiR



Millainen myyja olen? Asiakkaan ja myyjan
kohtaaminen

VinhiR



Ymmarratko keskustelun jalkeen asiakkaan
tilanteen, tarpeet ja huolet paremmin ja
laajemmin kuin mita han aluksi toi esiin?

VIR



Mitka koet vahvuuksiksesi myyntityossa, ja
missa taidoissa naet viela tarvetta
kehittymiselle?

ViR



Kaytitko tanaan aikasi siihen, mika tuottaa
eniten myyntia vai siihen, mika tuntui
helpoimmalta?

VbR



Itsereflektointi

ViR



	Myyjän itsetuntemus Vaihe 2.pdf
	Myyjän itsetuntemus Vaihe 3.pdf
	Myyjän itsetuntemus Kuva Vaihe 4.pdf
	Myyjän itsetuntemus Kuva Vaihe 5.pdf
	Myyjän itsetuntemus Kuva Vaihe 6.pdf
	Myyjän itsetuntemus Kuva Vaihe 7.pdf

